打造AI搜爆创始人【饶庆昇】ip品牌备忘录

会议主题： AI搜爆创始人IP品牌打造与战略合作沟通会
会议时间： 2026年2月4日  下午
会议地点： AI搜爆办公会议室
参会人员：
甲方（AI搜爆团队）：饶庆昇等
乙方（ChatGPT会客厅团队）：漫行、紫薇君
记录人： 漫行

一、会议背景与目标

乙方（ChatGPT会客厅团队）通过创新合作模式实现双方深度绑定、共同增长和资源互换，实现企业品牌传播、个人IP影响力提升与流量长期增长。本次会议旨在明确双方合作框架、责任分工及落地策略，推动创始人IP系统化打造与市场加速。

二、核心讨论内容

1. 合作模式创新：易货交换，风险共担

· 乙方提出以“流量增长服务”交换甲方“AI搜爆年度服务包”，避免甲方直接现金流压力。
· 双方关系从“甲乙方”转为“合作伙伴”，实现深度绑定与长期共赢。
· 乙方将通过亲身使用甲方的AI搜爆服务，积累案例素材，反哺双方品牌和个人IP的传播。

2. IP品牌打造策略

品牌故事重塑：
· [bookmark: _GoBack]基于【饶庆昇】“成都高新互联网协会秘书长、AI商业研习社发起人”等背景，提炼“冲突故事+反认知观点+产品差异化”的IP品牌故事主线，形成信任基石。
· 配合创始人IP，打造3-5个不同人设的AI口播数字人（如：GEO的行业分析师型、实战案例拆解型、趋势预警型等等），实现日产5-20条高质量短视频输出，逐步将影响力渗透于GEO服务赛道。
内容体系构建：
· 结合乙方“流量侦察兵”服务体系（如数字人视频量产、私域文案陪跑、置顶视频策划），系统输出公域与私域内容，覆盖技术科普、案例拆解、行业观点三类方向。
产品与市场联动：
· 围绕AI搜爆在GEO、餐饮、制造和未来优秀客户等领域的成功案例，通过IP人格化传播提升高端客户转化效率。

3. 流量增长路径

短视频矩阵攻坚：
· 利用乙方AI数字人技术（赠送算力）批量生产口播视频，快速测试内容方向，提升公域流量获取效率。
私域转化引擎搭建：
· 通过30天朋友圈文案陪跑、高客单产品金字塔设计，将微信私域转化为“信任变现池”。
事件营销赋能：
· 结合乙方“流量魔方”资源（如百万级事件营销、书籍共创、真人秀策划），阶段性策划热点活动，突破行业圈层。

4. 行业生态合作深化

· 发挥甲方在本地协会、企业资源端的优势，结合乙方在AI内容生成、跨界资源整合的能力，共同拓展金融、医疗、教培等高客单价行业。
· 通过展会、行业团体合作、白皮书发布等形式，强化AI搜爆在B2B市场的专业影响力。

三、双方责任与优势分工

甲方（AI搜爆）	
1. 提供AI搜爆年度服务包或等值技术服务
2. 提供行业案例、创始人背景素材
3. 参与内容共创与策略校准	
4. 安排甲方内部的拍摄和剪辑团队支持工作
优势资源
1. GEO领域技术积累与本地化案例库
2. 协会资源与行业公信力
3. 企业级客户服务经验

乙方（ChatGPT会客厅）	
1. 输出IP故事策划、私域体系搭建、数字人视频量产
2. 提供流量陪跑与事件营销策划
3. 负责IP品牌策划和合作案例的对外传播
优势资源
1. AI数字人技术与短视频矩阵运营能力
2. 创始人IP打造方法论（故事、文案、内容设计）
3. 跨界资源整合能力（如张一凡造势机构、中屏云媒等）

四、下一步行动计划
1　 协议细化（2月8日前）：
2　 双方确认易货交换的服务内容、价值对标、交付时间及效果评估方式。
3　 启动内容攻坚（2月10日前）：
4　 乙方完成创始人IP故事撰写、首月私域文案规划、数字人视频首批制作。
5　 月度复盘会（每月第一周）：
6　 同步流量数据、客户反馈、内容优化方向，动态调整策略。
7　 资源协同拓展（季度）：
8　 基于初期成果，策划行业沙龙、联合白皮书或跨界事件营销。

五、待决议事项

9　 甲方是否确认以“AI搜爆年度服务包”作为易货交换标的？
10　 双方是否需要签署合作备忘录（MOU）明确权益分配？
11　 首期内容产出方向是否需要增加行业垂类（如金融、教培）案例？

6、 双方就新增收益的分配约定如下：

1　 新产品与新客户收益
乙方通过创作新产品或开拓新客户来源为甲方带来收益的，甲方承诺按双方另行商定的比例向乙方分配相应收益。
2　 长效内容创新服务
乙方为甲方提供长效内容创新服务（包括但不限于书籍创作及相关内容产出），由此产生的收益及品牌影响力收益，甲方应向乙方支付一定比例的激励分配。
3　 事件营销与文旅资源合作
乙方在事件营销及文旅资源方面具备独特优势，甲方在此承诺，在相关业务领域中给予乙方非排他的优先合作权。

七、本次会议明确了以“易货交换”模式推动AI搜爆创始人IP打造的可行性与紧迫性。乙方将基于“流量侦察兵”体系与ChatGPT会客厅资源，系统化输出IP内容、私域运营与事件营销能力；甲方则通过提供AI技术服务与行业资源，实现品牌影响力与市场转化双增长。双方将以合伙人姿态，共同探索AI时代“技术+IP+流量”的生态共赢模式。


日期： 2026年2月4日
附注： 本备忘录基于2026年2月4日会议内容整理，经双方确认后可作为后续合作执行依据。
